
売上を上げる100のアイデア流行り病で外出自粛の状況でも、

主催： イトウリエ ＆ イシイリキエ 1



19:50～入場可能
（早いもの順で、
Zoomの上限人数に達するまで
入れます）

13日の金曜日
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19:50～（10分間）
投稿練習タイム

https://forms.gle/4b
DjUvJURxMxVX7V9

ここに書いて

送信、を押す 3



流行り病で外出自粛の

4



売上を上げる100のアイデア

家から出ないで
売上を上げるアイデア

顧客が従来通りの使い方を
してくれなくても
売上を上げるアイデア

＜＜専門家業・個人事業主＞＞ <<飲食・観光業>>

流行り病で外出自粛の状況でも、
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売上を上げる100のアイデア

家から出ないで
売上を上げるアイデ

ア

顧客が従来通りの
使い方を

してくれなくても
売上を上げるアイデア

＜＜専門家業・個人事業主＞＞ <<飲食・観光業>>
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20:00～（10分間）
イトウリエ＆イシイリキエの雑談
（この後のブレストの、発想の呼び水として）

この状況下で、
売上が増加・あるいは・
維持している企業って？

自分の顧客って、

本質的に何に対価を
払っているんだろ？
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20:10～（30分間）

6分交代の3人ブレスト
（仮想の小さいグループに分かれて）

×3~4
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・話しやすい人数「3人」に。 （2人か4人かのことも）

・5分くらい後に、画面に「カウントダウン」が出現しても、
システムから部屋を追い出されるまでは、そこにいてください。

システムが、皆さんを小さいグループへ
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・各自、簡単な自己紹介をする。（20～30秒ずつ）

・伏せておきたい人は、言わなくてもOKですが、
「呼び名」だけは紹介を。（「パンダって呼んでください」とか）

自己紹介

大学院で
生分解プラスチックを
研究しています
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お題＝「流行り病で外出自粛の状況でも、売上を上げるには？」

5分間

ブレスト（≒アイデアの雑談）（5分間）

11

「お題」から思い浮かぶことを、気軽に出し合います。

聞いたことや、思い付いたことを、ぜひメモをしてください。
（メモを書く、って、アイデア出しの最古で最高のコツなんです。）



ルールを1つだけ

「プレイズ・ファースト」

アイデアの良い所に光をあてて、言う

idea

アイデアが
言いやすくなる

創造性のエンジンが回り始める
（肯定的心理→（刺激）→創造的思考）
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【！】ご留意ください

この場で出すアイデアは、公共財。
「これは守秘義務がある」とか「後で特許を取るつもりだ」というものは、
心の中にしまっておいてください。

このあと、皆がアイデア投稿タイムでは「ブレストした中で、面白かった
なぁというアイデア」を、少し整理して、書いてもらいます。公共財として、
ここで聞く他の人のアイデアも使えるけど、自分が出すものも皆が見ます。
（あとでFBイベントページに転載します。）

とはいえ、初期段階のアイデアというのは、同時に100人ぐらいが思いつい
ているものです。未成熟な段階のひらめきは、それを出さないでおくより、
言って他の人から伸ばしてもらった方が、得策です。 13



20:40～（20分間）
アイデア投稿タイム
（～トイレや🍺もどうぞ）

https://forms.gle/4b
DjUvJURxMxVX7V9

ここに書いて

送信、を押す 14



21:00～（15分間）

イシイリキエ賞

イトウリエ賞 ＊＊＊

＊＊＊

＊＊＊

＊＊＊
15



21:15（閉館します）

お疲れさまでした！（感想があれば、どうぞFBのイベントページにお書きください。
あるいは、 #100アイデア をつけて投稿してくれたら、拝見しに伺います。
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売上を上げる100のアイデア流行り病で外出自粛の状況でも、

主催： イトウリエ ＆ イシイリキエ
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